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Llibres a preu fix

ivendres vinent el consell de ministres

aprovara lallei de llibre. Aquesta nova llei

estatal topara amb la llei catalana de co-

operatives de consum (Ilei 18/2002), que
permet considerar les vendes de les cooperatives
als seus socis com a transaccions i els seus des-
comptes com aretorns. La llei catalana ha situat les
cooperatives com Abacus en una posicié de privile-
gi per competir al mercat. Abacus aprofita els avan-
tatges que legalment la llei catalanali ofereix, pero
ha provocat que els llibreters reclamin la igualtat de
tracte de 'encara vigent llei estatal: llibreriesi altres
punts de venda no estan autoritzats a variar el preu
establert del llibre. Sobre un territori concret, Ca-
talunya, hi ha dues lleis contradictories. Ara, pero,
lanova llei espanyola obligara també els majoristes,
“sigui quina sigui la seva forma juridica”, quan rea-
litzin transaccions al detall, a respectar el preu fixat
per l'editor.

ELS SINDICATS, LES PATRONALS | EL GOVERN CENTRAL han
defensat el preu fix del llibre en el tramit d’audién-
cia de lallei esmentada, mentre que 'OCU hiha de-
fensat el preu lliure. L’OCU potser confon el preu
fixat per 'editor amb el preu imposat pellegislador,
quan qualifica el preu fix de mesura proteccionista.
que obstaculitza la lliure circulaci6 de béns.

UNA LLIURE COMPETENCIA BASADA EN PREUS IMPOSATS als
editors per grans operadors, amb una gran capaci-
tat financera i considerant el llibre com a simple ele-
ment mercantil, possiblement comportaria la con-
centracio de la venda ide la produccié editorial, que
seria cada cop menys diversa. Si els descomptes
sobre els llibres fossin lliures, possiblement ben
aviat s’aplicarien sobre un preu de referéncia més
alt, provocant fins i tot un increment del preu per
al consumidor. Aixo ho hem vist algunes vegades:
en alguns productes les grans superficies comerci-
als han rebentat preus durant un temps venent per
sota del preu de cost; un cop eliminat el petit co-
merg, les grans superficies, ja monopolis, acaben fi-
xXant uns preus més alts que els que hi havia amb el
petit comerg.

AIXi DONCS, ES L’EDITOR QUI FIXA EL PREU DE VENDA de
cada llibre en funci6 de multiples factors, en lliu-
re competéncia amb els altres editors. Un cop edi-
tat el llibre té fixat un preu tnic, sobre el qual
s’apliquen els descomptes, en funcié dels acords
que l'editor prengui amb els seus clients. Aixi, el
lector té sempre garantit un tmic preu en tots els
punts de venda, amb independéncia de qualsevol
diferéncia demografica, social o geografica. L’edi-
tor pot ajustar preus i equilibrar la rendibilitat de
les seves edicions, en tenir garantida una xarxa,
extensa de punts de venda, els quals competeixen
entre si per captar la clientela basant-se en la com-
peténcia qualitativa.

AQUESTA XARXA ESTA FORMADA encara avui per llibre-
ries independents que donen al preu uniforme un
valor afegit molt important: el consell personalitzat
ielfoment de lalectura que fan els llibreters. Les Ili-
breries sén un comer¢ com qualsevol altre i negoci-
en els seus marges de benefici amb els proveidors
en funcié de la seva efectivitat, pero alhora fan un
important paper d’agent cultural, sense que el con-
sumidor hagi de pagar per aixo cap preu suple-
mentari.
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“La nova llei espanyola obligara
també els majoristes, «sigui
quina sigui la seva forma
juridica», quan realitzin
transaccions al detall, a respectar
el preu fixat per ’editor”

EN ELS DARRERS ANYS AL SECTOR EDITORIAL s’ha, reproduit
també la competencia ferotge que mantenen el
petit comerg iles grans superficies en molts altres
sectors. Les grans superficies comercials respecten
el preu fix del llibre, pero ho compensen amb grans
campanyes de publicitat, que atreu el gran public
als seuslocals, i avui son els principals venedors de
llibres. Enmig d’aquesta lluita, Abacus ha aprofitat
l'escletxa d’una llei catalana de cooperatives apro-
vada fa quatre anys.

POTSER LES PETITES LLIBRERIES I ABACUS haurien de
col-laborar, per fer front amb exit ala competencia
de les grans superficies. Abacus, pero, sembla una,
cooperativa que obté guanys de societat mercantil:
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amb 514.000 socis, vol mantenir el seu esperit co-
operatiu, pero els seus projectes d’expansié sembla,
que passin directament per eliminar les llibreries.
Abacus actua en un mercat de preu fixat per 'edi-
tor com si es trobés en una situacié de preu lliure i
sense competencia possible. Els llibreters es quei-
xen de lamala imatge que aixo els genera entre els
seus clients, com si ells venguessin expressament
més cars uns llibres que podrien oferir més barats.

EL DESCOMPTE LLIURE SOBRE EL PREU FIX, tal com algu el
voldria aplicar als Ilibres de text, seria una anoma-
lia, perqueé no es produeix en cap altre pais dela UE.
El descompte lliure d’Abacus, fet en exclusiva en un
mercat de preu fix del llibre, és un cas singular: els
diferents paisos o bé aposten per la llibertat de preu
per atothom (Regne Unit, Estats Units) o bé apos-
ten pel preu fix per a tothom (Franga). Catalunya,
en canvi, amb la seva llei de cooperatives, és un cas
unic de dualitat, que els llibreters associen a algu-
nes farmacies o estancs que poguessin fer uns des-
comptes especials.

A TOT EUROPA ES TANQUEN LLIBRERIES en favor de les
grans superficies i Catalunya no n’és una excepcio.
Elsllibreters afirmen que la singularitat de la llei de
cooperatives catalana accentua fatalment aquest
procés a casanostra i els fent quasi impossible la. su-
pervivencia. Ara el govern espanyol vol fer complir
el preu fix a les cooperatives. ¢Hi té alguna cosa a
dir el govern catala?

EN SINTESI
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Adesgrat dels jocs de mans i
de paraules, com ara comp-
tabilitzar els diners per als
trens, les inversions del go-
vern de Zapatero a Catalu-
nyano soén les que tocarien
segons 'Estatut. Per CiU i
la Cambra de Comerg, hi
faltarien uns 600 milions;
per ERC, més de 700.
Aquest és el desenllag d'una
negociaci6 certament com-
plicada entre el govern ca-
tala iel govern espanyol.
Una negociacio que, a des-
grat que Catalunya té a
favor seu 'Estatut, fruit en
aquest punt de la famosa
trobada a la Moncloa entre
Zapatero i Mas, en els pro-
xims anys continuara sent
molt complicada. Probable-
ment més, ja que aquesta
vegada tenim a favor nos-
tre les ganes de Zapatero
d’ajudar Montilla de cara a
les imminents eleccions a
Catalunya. Cal, doncs,
estar preparats per bara-
llar-se cada any amb Ma-
drid i intentar que, en ma-
teria d’'inversions, es com-
pleixi 'Estatut. Cal estar
preparats per, com s’ha fet
ara, aplicar tan eficagment
com es pugui la tradicional
tactica pujoliana del peix al
cove. Aconseguir resultats
més satisfactoris o menys
dependra de la forca nego-
ciadora amb queé es compti.
Es obvi, pel que fa a Espa-
nya, que una futura majo-
ria absoluta del PSOE al
Congrés dificultaria les
coses. Pel que fa a Catalu-
nya, el dia 1 de novembre
els catalans es pronuncia-
ran sobre quin cami resulta
preferible agafar. Que és
millor, la negociaci6 entre
partits federats i amb forts
interessos compartits, com
és el cas del PSCiel PSOE,
o lanegociaci6 entre forces
diferents i autonomes, ne-
gociacions, per tant, estric-
tament basades en la for¢ca
que dona disposar de dipu-
tats propis a Madrid?
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