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ABSTRACT

In recent years, the Catalan economy has not made progress in the convergence with the EU in

terms of GDP per capita. This article analyses how the convergence of GDP in Catalonia with

the EU may develop by 2010 by presenting simulations of the reduction of the Catalan tax defi-

cit vis-à-vis Spain as a whole. In the view of the results obtained, the present stagnation of Cata-

lonia within the European context will continue in the coming years if the Catalan tax deficit

inside Spain remains at its present high levels (7-9% of the Catalan GDP every year). Thus, Ca-

talonia may only get close to the more dynamic regions of the EU if its tax deficit vis-à-vis Spain

is reduced substantially.

1. INTRODUCCIÓ

En els darrers anys Catalunya ha deixat de ser la Comunitat Autònoma (CA) més dinàmi-

ca de l’Estat espanyol. La que havia estat tradicionalment considerada la «fàbrica d’Espanya» en

els segles XIX i XX observa com, a inicis del segle XXI, el turisme i la construcció guanyen terreny a

la indústria i als serveis d’elevat valor afegit en l’estructura productiva catalana. Al mateix temps,

Navarra ja ocupava l’any 2000 el primer lloc a l’Estat, pel que fa al percentatge més elevat de per-

sonal ocupat en sectors manufacturers d’alta tecnologia i de creació de valor afegit més elevat. Al

seu torn, Madrid ja concentrava l’any 2000 la primera posició a l’Estat, pel que fa al percentatge

més elevat de personal ocupat en serveis intensius en coneixement (Eurostat, 2002).

Entre d’altres raons, aquest fet pot atribuir-se en gran mesura a l’impacte de la globalit-

zació econòmica en l’economia catalana (Vives, 2002) i a l’actual estructura política de l’Estat es-

panyol, que genera un continuat dèficit fiscal en l’economia catalana i que provoca la manca

d’un poder regulador real i efectiu de l’activitat econòmica per part del govern català.

Pel que fa a la primera causa, cal destacar el procés d’ampliació de la Unió Europea l’any

2004, pel qual la manufactura catalana ja està començant a perdre els sectors més intensius en

factor treball. S’estima, així, que la meitat dels sectors manufacturers catalans es veuran seriosa-

ment afectats pel desplaçament de la inversió i la producció als països de l’Europa central i de

l’est i a altres països emergents (Gual, 2002). La manca d’un poder regulador real del govern

autònom català, la Generalitat de Catalunya, aquesta situació està provocant que els sectors

d’activitat que són poc o molt regulats pel sector públic es desplacin a Madrid: per tal de ser a la

vora del centre de decisió política real i del poder polític efectiu la indústria farmacèutica catala-

na, per exemple, s’està localitzant a la capital de l’Espanya, en la qual s’hi han instal·lat i conso-

lidat en els darrers anys els serveis financers, les noves tecnologies i la major part dels serveis que

creen un elevat valor afegit a Espanya.

L’ampliació de la Unió Europea, però, no és pas necessàriament dolenta per a l’econo-

mia catalana. Així, si bé és cert que una part de les empreses multinacionals estrangeres que ha-
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vien invertit a Catalunya des de 1986 ençà ara invertiran en els nous països emergents de la UE,

la inversió estrangera dels darrers quinze anys ha tingut un impacte molt positiu per a l’econo-

mia catalana: en tant que proveïdores de les grans multinacionals estrangeres, han nascut a Ca-

talunya milers de petites i mitjanes empreses industrials algunes de les quals, havent guanyat di-

mensió en els darrers anys, ara s’estan convertint en empreses industrials mutinacionals de

capital català que inverteixen a l’estranger (Fontrodona i Hernàndez, 2002). Així, l’any 1999 va

ser el primer any en el qual la inversió industrial catalana a l’exterior va superar la inversió es-

trangera directa a Catalunya (Molina, 2002). En aquest sentit, el procés d’integració econòmica

i monetària europea hauria afavorit especialment Catalunya: l’europeïtzació de la política mo-

netària a partir de 1994 (baixos tipus d’interès, tipus de canvi no artificialment sobrevalorats)

hauria beneficiat especialment les regions industrials i exportadores com ara Catalunya, en pre-

sentar la política monetària uns significatius impactes territorials desiguals (Tremosa i Pons,

2001), alhora que també hauria estat la causa principal de l’espectacular creixement de les ex-

portacions catalanes entre 1994 i 19981 (Costa i Tremosa, 2003).

L’estructura centralista de l’Estat espanyol, en canvi, afecta negativament i de manera

creixent l’economia catalana. El fet que la política fiscal segueixi essent competència quasi ex-

clusiva dels Estats europeus situa Catalunya com a regió rica o productiva dins d’un Estat euro-

peu pobre: amb un PIB per càpita l’any 2000 del 99% en el context de la UE-15 (en relació al va-

lor 100 de la mitjana europea), regions semblants a França són receptores netes de fons tant

europeus com de l’Estat francès, mentre que Catalunya és contribuent neta per partida doble, a

l’Estat espanyol i a la UE. I són les polítiques de redistribució territorial que es realitzen a Es-

panya les que afecten especialment l’economia catalana, essent-hi la principal contribuent neta.

En aquest sentit, hi ha un consens acadèmic significatiu a tot Espanya, en el sentit que la ba-

lança fiscal regional de Catalunya amb l’Estat espanyol ha suposat una sistemàtica sortida de

fluxos de renda, estimada entre un 6% i un 10% del PIB català anual. Així, per exemple, en els

darrers cinquanta anys la inversió pública de l’Estat espanyol a Catalunya ha estat sistemàtica-

ment inferior a la mitjana espanyola (Castells et al., 2002).

L’objecte d’aquest treball consisteix a realitzar diferents simulacions de creixement de

l’economia catalana i de convergència amb les regions europees més riques en termes de PIB

per càpita (en paritat de poder de compra), a partir de la consideració de diversos escenaris de

dèficit fiscal amb l’Estat espanyol. En concret, s’estudia quina podria ser la situació de l’econo-

mia catalana l’any 2010 en funció de com evolucioni en el període 2002-2010 aquest dèficit fis-

cal. En aquest sentit, en el present article es duen a terme unes simulacions de creixement del

PIB de l’economia catalana, tot considerant diversos escenaris de reducció del dèficit fiscal ca-

talà amb l’Estat espanyol en el període esmentat, i suposant que els imports d’aquesta reducció

són invertits en capital públic a Catalunya.

Aquest article s’estructura de la següent manera: l’apartat segon mostra l’evolució de l’e-

conomia catalana en els darrers anys en el context espanyol i europeu, tot presentant les princi-

pals estimacions realitzades del flux de dèficit fiscal anual de Catalunya amb l’Estat espanyol. El

tercer apartat descriu la metodologia utilitzada en aquest article, referida a les simulacions de

creixement econòmic. El quart apartat mostra els principals resultats obtinguts i el cinquè apar-

tat presenta, en darrer terme, algunes conclusions que es deriven d’aquests resultats.

2. L’ECONOMIA CATALANA A ESPANYA I A EUROPA

2.1. Catalunya en el context espanyol

Si bé des de principi del segle XX existeixen estudis que han quantificat el dèficit fiscal

de Catalunya amb l’Estat espanyol, no és fins als darrers quinze anys del segle passat que aquest

dèficit adquireix una gran dimensió, per causa del procés de modernització i d’intervenció crei-

xent de l’Estat en l’economia: l’any 1982, per exemple, la ràtio despesa pública/PIB era tan sols

del 16% a Espanya, al 1993 va arribar fins al 48% i al 2001 es va situar en el 43%. Cal tenir pre-

1. La indústria catalana és tot un
exemple de la relació entre obertura co-
mercial i especialització productiva: avui
la manufactura a Catalunya està prota-
gonitzada principalment per quatre sec-
tors productius: químic, material de
transport, maquinària-material elèctric i
agroalimentari. En el PIB industrial ca-
talà l’any 2001 aquests sectors represen-
taven un 60% del total (enfront d’un
35% l’any 1990), en un context d’inten-
sa i creixent obertura a l’exterior: la ràtio
exportacions/PIB de Catalunya ha pas-
sat del 17,5% al 43% entre 1990 i 2001.
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sent que a l’actual Espanya de les autonomies, si bé la despesa pública ha estat parcialment des-

centralitzada, els impostos han estat recaptats, fins al 2001, quasi exclusivament pel Govern cen-

tral. A Espanya existeixen, a l’estil dels estats federals, tres nivells d’administració, el Govern

central (que va gastar l’any 1998 el 66% de la despesa pública espanyola total), les CA (que van

gastar-ne el 21%) i les corporacions locals (CL, que van gastar-ne el 13%); al mateix any, però, el

90% dels impostos totals van ser recaptats per l’Estat central (Ministerio de Economía y Ha-

cienda, 1999). En aquest sentit, la reforma del finançament de les CA de l’any 2001 ha augmen-

tat la participació d’aquestes en els impostos totals fins al 21% del total, eliminant les trans-

ferències del Govern central a les CA i les CL. Amb aquesta reforma les CA i les CL han

adquirit autonomia financera però no han augmentat els seus recursos.

Pel que fa a Catalunya, l’any 1998 el 84% del total dels impostos van ser recaptats per

l’Estat central (30.240 milions d’euros), enfront del 9% del Govern català (3.240 milions) i del

7% de les CL (2.520 milions). La pressió tributària de Catalunya (impostos/PIB) l’any 1998 va

ser d’un 38%, essent la mitjana de la UE d’aquell any d’un 43%. Pel que fa a la despesa pública,

l’Estat central va realitzar només el 48% del total d’aquesta despesa a Catalunya (13.200 milions

d’euros), enfront del 34% del Govern català (9.350 milions) i del 18% de les CL (4.950 milions).

La pressió fiscal de Catalunya (despesa pública/PIB) l’any 1998 va ser d’un 28%, essent la mitja-

na de la UE d’aquell any d’un 48% (Ros et al., 2001). Es pot afirmar, per tant, que Catalunya

paga impostos com un país europeu i rep despesa pública com si fos un país sud-americà (o que

paga impostos com un país socialdemòcrata i rep despesa pública com si fos un país liberal).

Els Quadres 1.A i 1.B presenten el percentatge del PIB estimat del dèficit fiscal de Cata-

lunya amb l’Estat espanyol, en tant que diferència anual entre el que el Govern central recapta

per impostos a Catalunya i el que inverteix i s’hi gasta.

QUADRE 1.A

DÈFICIT FISCAL DE CATALUNYA AMB L’ESTAT ESPANYOL

(DÈFICIT FISCAL EN MILIONS D’EUROS CORRENTS DE CADA ANY)

ANY % PIB DÈFICIT

1986 7,5 2.722,6

1987 8,0 3.269,5

1988 7,3 3.359,6

1989 8,9 4.687,9

1990 8,8 5.180,7

1991 8,9 5.745,7

1992 7,5 5.198,8

1993 4,5 3.185,4

1994 6,0 4.627,8

1995 5,6 4.693,9

1996 6,3 5.607,4

1997 8,1 7.723,0

1998 7,8 7.969,4

Fonts: 1986-1994, Colldeforns i Martínez (1999) i 1995-1998, López i Martínez (2000).

QUADRE 1.B

DÈFICIT FISCAL DE CATALUNYA AMB L’ESTAT ESPANYOL

(DÈFICIT FISCAL EN MILIONS D’EUROS CORRENTS DE CADA ANY)

ANY % PIB DÈFICIT

1995 0,9 700,6

1996 2,2 1.871,2

1997 4,9 4.390,0

1998 5,4 5.194,0

1999 7,7 8.032,9

2000 8,8 10.035,4

2001 8,9 10.746,4

Font: Alcaide i Alcaide (2002).

Nota: Les dades de PIB de Catalunya que fan servir aquests autors no són exactament coincidents amb les què proporciona l’IDESCAT.



Com a conseqüència d’aquest dèficit fiscal l’evolució del PIB per càpita de Catalunya en el

context espanyol presenta una lenta però persistent tendència a la baixa: essent la mitjana espa-

nyola igual a 100, l’any 2000 s’obté un valor de 121,9 (FUNCAS, 2001), enfront del 122,8 de 1998 i

del 124,2 de 1985 (i enfront dels valors 128 de 1975 i 160 de 1955). Així, l’any 2001 el PIB català ja

representava tan sols el 18,6% del PIB espanyol (percentatge mínim històric), confirmant aquest

percentatge la tendència a la baixa que s’observa en termes de PIB per càpita en el context espa-

nyol,2 essent d’un 17,4% l’aportació de Madrid al PIB espanyol d’aquell any (quan l’any 1995 els

percentatges eren, respectivament, del 19,5% i del 16%). En aquest sentit, cal advertir que el dèfi-

cit fiscal suposa un cost d’oportunitat elevat per a l’economia catalana, per tal com està deixant de

créixer com ho estan fent les regions més dinàmiques de la UE: així, per exemple, el PIB de Cata-

lunya hauria pogut ser l’any 2000 un 31,3% més gran del que va ser (152.867 milions d’euros en-

front de 116.413 milions estimats per l’IDESCAT), si la totalitat del flux del dèficit fiscal amb l’Es-

tat espanyol s’hagués invertit en capital públic a l’economia catalana (Ros et al., 2003).

Tanmateix, un flux de continuat dèficit fiscal no solament limita les possibilitats de crei-

xement del producte, sinó que també té una incidència especial sobre la renda disponible dels

catalans. En aquest sentit, l’anàlisi de la renda disponible per CA de l’informe FUNCAS (2001)

presenta evidència de com l’impacte del successius fluxos de dèficit fiscal està afectant especial-

ment la renda disponible dels catalans: la renda disponible catalana per càpita, ajustada al poder

de compra, passa de la segona posició entre les 17 CA espanyoles de 1985 (valor 117,1, essent la

mitjana espanyola igual a 100) al cinquè lloc de 1998 (110,5) i al setè lloc de l’any 2000 (valor

104,3). En aquest darrer any superen la renda disponible catalana les comunitats autònomes de

Navarra (121,8), les Illes Balears (121,5), Madrid (116,2), La Rioja (115,4), Aragó (113,2) i Castella-

Lleó (109,0). En aquest context, s’assenyala el dèficit fiscal com una de les causes que expliquen

perquè els ciutadans de Catalunya han anat perdent pes relatiu en els darrers anys en el context

espanyol, sobretot a l’hora de distribuir els fruits de la producció que a Catalunya es crea entre

els agents econòmics que l’han generada.

2.2. Catalunya en el context europeu

En el context de la Unió Europea el darrer informe de convergència econòmica de les re-

gions europees disponible de l’Eurostat fa referència a l’any 2000 (Eurostat, 2003). Aquest infor-

me atorgava a Espanya un 82% de PIB per càpita, essent la mitjana del PIB per habitant del

100% per als quinze països de la UE. Cal tenir present que el PIB espanyol per càpita presenta

una convergència molt pobra amb la UE: el 1991 era del 78% de la mitjana europea i el 2001 era

tan sols del 82%. La causa d’aquests pobres resultats es troba en la política redistributiva de l’Es-

tat espanyol (Sala-i-Martín, 1997), que ha decidit primar històricament els criteris de solidaritat

interterritorial (invertint sistemàticament a les CA on el PIB per càpita és més baix) per comptes

dels criteris d’eficiència econòmica (invertint a les CA on la ràtio capital públic/capital és més

baixa, com ara Catalunya, i on cada unitat monetària invertida podria generar un efecte multi-

plicador sobre el PIB més gran).

El Quadre 2 presenta els índexs de PIB per càpita en Paritat de Poder Adquisitiu (Pur-
chasing Power Standard) d’algunes CA l’any 2000 i l’any 1996, en la qual es constata l’evolució

convergent amb la UE de Madrid, País Basc i Navarra, mentre que Catalunya s’estanca. Aques-

QUADRE 2

PIB PER CÀPITA EN PARITAT DE PODER ADQUISITIU (MITJANA DE LA UE-15 = 100)

1996 2000

Madrid 101 110

Navarra 198 105

País Basc 192 101

Catalunya 199 199

Font: Eurostat (1999, 2003).

2. Vegeu www.ine.es.



tes dues darreres CA gaudeixen d’un règim diferent de finançament («concert econòmic»), que

les converteix a la pràctica en administracions territorials pràcticament independents: recapten

i gestionen la quasi totalitat del seus impostos, i només aporten a l’Estat central una xifra equi-

valent als serveis que aquest presta en els seus territoris. Pel que fa a la CA de Madrid, aquesta

concentra, juntament amb les CA de renda més baixa, un percentatge considerable de la inver-

sió pública del Govern central espanyol: la xarxa de trens d’alta velocitat espanyola, per exemple,

ha estat dissenyada amb un concepte completament radial amb centre a Madrid, oblidant les

necessitats de la gran «banana» productiva espanyola, la que uneix Catalunya i el País Valencià

amb Europa (aquestes dues CA representen el 9% de la superfície i el 22% de la població espa-

nyoles, però van generar l’any 2001 el 29% del PIB, el 35% del PIB industrial i el 45% de les ex-

portacions espanyoles).

Pel que fa a la comparació de la balança fiscal catalana amb el Govern central espanyol

en el context europeu, val a dir que els percentatges de dèficit fiscal referits al PIB de Catalunya

només són semblants als percentatges que suporten les italianes Llombardia i Emília Romanya

amb l’Estat italià (Castells, 1998); aquestes dues regions italianes, però, presenten un PIB per cà-

pita molt superior a Catalunya en el context europeu: 136 i 130, respectivament l’any 2000. Així,

i segons l’autor tot just ara esmentat, el dèficit fiscal català de 1997 (d’un 8,1% del PIB) era molt

superior al que presentaven amb els respectius Estats les alemanyes Baviera (3,5%) i Baden-

Württemberg (4,4%), la francesa Illa de França (4,4%), l’anglesa South East (6,7%) i la sueca Es-

tocolm (7,6%). La comparació internacional, per tant, singularitza i accentua la problemàtica

del dèficit fiscal català, per tal com: a) Catalunya presenta un saldo fiscal molt més negatiu que

altres regions europees del seu mateix nivell de renda amb el respectiu sector públic central; i b)

Catalunya presenta també un saldo fiscal negatiu amb el pressupost comunitari, pel fet de ser

relativament productiva o rica a Espanya i de no ser suficientment pobra a Europa (atès que no

és una regió agrícola ni és tampoc una regió beneficiària preferent de fons estructurals).

En aquest sentit, un document publicat pel Banc d’Espanya a finals de l’any 2001 con-

clou que les regions subdesenvolupades d’Itàlia no tenen cap incentiu per millorar els seus pro-

cessos productius, mentre es mantinguin els fluxos de subvencions anuals de l’Estat italià. És en

aquest sentit que els autors de la investigació parlen del «subdesenvolupament racional» (ratio-
nal underdevelopment) d’algunes regions: mentre les regions pobres italianes segueixin rebent

transferències procedents de les regions més productives (i sobretot: mentre tinguin la seguretat

que aquestes transferències es mantindran en el futur), no es produirà la convergència econò-

mica en termes de producció que es persegueix.

En darrer terme, i pel que fa a la previsió sobre l’evolució futura del dèficit fiscal català,

s’espera que la moneda única tendeixi a afavorir més intensament les regions més obertes i inte-

grades (Krugman, 1991), per la qual cosa poden augmentar les diferències regionals dins dels Es-

tats europeus en els propers anys. Aquest fet és degut, principalment, a les desigualtats que se

segueixen observant a nivell regional en termes d’especialització productiva, grau d’obertura

amb la UE i dimensió relativa. Així, si la política monetària única afavoreix especialment les re-

gions més obertes i integrades i si se segueixen mantenint les actuals rigideses en els mercats la-

borals, llavors la política fiscal dels Estats membres de la UE passarà a adquirir una major im-

portància que la que ja té en els processos interns de redistribució de renda i riquesa. El dèficit

fiscal català amb l’Estat espanyol, per tant, no es pot descartar que pugui créixer en percentatge

del PIB en el decurs dels propers anys. De fet, no s’espera a curt ni a mig termini que els Estats

cedeixin la política fiscal a Brussel·les, per la qual cosa es creu que les contribucions de les re-

gions productives als fons estatals de redistribució augmentaran en el futur proper. Aquest crei-

xent sobreesforç de solidaritat de les regions productives als respectius estats ja està produint,

en el cas espanyol, una «convergència en la pobresa»: el desitjable objectiu de redistribució de la

renda entre les regions a Espanya està comprometent la convergència real de les regions més

dinàmiques amb la UE.
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3. METODOLOGIA I INFORMACIÓ ESTADÍSTICA

3.1. Consideracions prèvies

En la literatura econòmica s’han proposat diferents tècniques per quantificar l’impacte

dels programes de despesa pública. Així, per exemple, en el treball de Nordhaus (2002) es quan-

tifica el cost econòmic per als Estats Units de la guerra amb l’Iraq; en el d’Abadie i Gardeazábal

(2001) s’estudia l’impacte del terrorisme en l’economia basca; en el de Sosvilla et al. (2001) s’es-

tudia l’impacte de les ajudes comunitàries per a l’economia aragonesa; en els de Sosvilla i Herce

(1998 i 1999) s’estudia l’impacte sobre l’economia espanyola de les ajudes procedents dels fons

europeus; o, per últim, els de Herce i Sosvilla (2002) que quantifiquen els efectes econòmics de

les inversions ferroviàries a Espanya en l’horitzó 2007.

En aquesta investigació s’ha optat per fer servir un model de vectors autorregresius per

la seva flexibilitat, pel fet que es disposa del volum suficient d’informació per elaborar un model

d’aquest tipus i perquè aquest tipus de models han estat emprats en diferents països per efec-

tuar estudis similars al que es presenta en aquestes pàgines. En aquest sentit, sense ànim de ser

exhaustius, cal esmentar el treballs de Roca i Pereira (1998) per a l’economia espanyola; el de

Blanchard i Perotti (1999) per als Estats Units; i, finalment, el de Mittnik i Neumann (2001) per

a Canadà, França, Gran Bretanya, Japó, Holanda i Alemanya.

A les acaballes de la dècada dels anys vuitanta van començar a aparèixer a la literatura

econòmica una sèrie de treballs que analitzaven la importància de les infraestructures públiques

en la productivitat dels països i regions. La majoria dels treballs que s’han plantejat aquesta

qüestió s’han basat en el càlcul de l’elasticitat del producte respecte al capital públic mitjançant

una funció de producció (que és normalment una Cobb-Douglas). No obstant això, aquests tre-

balls que obtenen l’elasticitat de la producció respecte al capital públic mitjançant una estima-

ció uniequacional d’una funció de producció han rebut diverses crítiques metodològiques. Una

de les principals limitacions d’aquest enfocament és que exclouen la possible presència d’efec-

tes de retroalimentació o feedback entre les variables considerades, els quals poden arribar a ser

molt importants. És a dir, no tenen en consideració que pot existir una relació simultània entre

el creixement de la producció i el creixement del capital públic.

Per tal de superar aquesta limitació a la literatura econòmica es proposa l’ús de tècni-

ques de sèries temporals multiequacionals (models VAR) que incorporen el PIB, l’ocupació, el

capital privat i el capital públic. Aquests models permeten de captar les relacions que es pro-

dueixen a mesura que passa el temps entre aquestes variables mitjançant les funcions d’im-

puls-resposta. Els efectes feedback dinàmics són essencials per copsar la relació entre el capital

públic i la resta de variables incloses en el model, atès que permeten considerar de quina ma-

nera el capital públic afecta el PIB, l’ocupació i el capital privat; tanmateix, i simultàniament,

ens permet copsar com aquestes variables afecten el creixement del capital públic en un pro-

cés que es retroalimenta.

En el càlcul de l’impacte d’un augment de la inversió pública sobre el PIB es poden em-

prar diferents metodologies per calcular-ne les elasticitats. La metodologia emprada en aquest

treball, fonamentada en els models VAR, proporciona unes elasticitats més elevades que les que

s’obtindrien emprant altres metodologies. Això no obstant, molts autors pensen que aquesta

metodologia és la més escaient per realitzar aquest tipus de simulacions de creixement econò-

mic, per tal com té en compte l’efecte de retroalimentació entre les variables considerades en el

model. Aquest efecte pot arribar a ser molt important i, si no es tingués en compte, es podria es-

tar subestimant aquesta elasticitat.

3.2. Informació estadística

S’han considerat les variables producte interior brut a preus constants, ocupació, capital

privat i capital públic. La informació estadística fa referència a l’economia catalana i per a l’esti-

mació del model s’ha emprat el període 1965-1999. La informació del producte i de l’ocupació

s’ha obtingut de la Renta Nacional de España y su distribución provincial publicada per la Fun-



dación BBVA. D’altra banda, les sèries de capital privat i públic provenen d’El stock de capital en
España y sus comunidades autónomas, treball novament publicat per la Fundación BBVA. En

aquest darrer cas, s’han extrapolat els valors del capital públic i privat de l’economia catalana per

a l’any 1999 a partir del valor d’aquestes variables per al conjunt d’Espanya.

Es tracta d’una sèrie temporal no excessivament llarga, circumstància que es veu agreu-

jada pel fet que les dades de producció i ocupació de la Fundación BBVA te nen caràcter bia-

nual. Això no obstant, la majoria dels treballs aplicats en aquest àmbit d’investigació referits a

l’economia espanyola, i que han estat esmentats anteriorment, presenten també aquesta limita-

ció i empren sèries temporals semblants (tant pel que fa al període considerat com pel que fa a

la disponibilitat d’observacions) a les que es fan servir en la nostra investigació.

En darrer terme, i pel que fa a les dades utilitzades, s’ha d’assenyalar que una vegada es-

timat el model VAR s’han realitzat una sèrie de simulacions sobre el creixement de l’economia

catalana. Per efectuar aquestes simulacions s’han emprat les sèries de PIB a preus constants i

d’ocupació elaborades per l’Institut d’Estadística de Catalunya.3

3.3. Especificació del model VAR

La metodologia economètrica feta servir en aquesta investigació requereix que les sèries

econòmiques emprades siguin estacionàries. Per estudiar l’estacionarietat de les variables consi-

derades s’han utilitzat els tests d’arrels unitàries habituals en la literatura. La conclusió obtingu-

da és que les sèries originals expresades en logaritmes són estacionàries en primeres diferències,

per la qual cosa l’anàlisi economètrica es durà a terme emprant les primeres diferències de les

quatre variables econonòmiques considerades. D’altra banda, emprant el test proposat per Jo-

hansen no és possible rebutjar que les quatre sèries emprades presentin una relació de cointe-

gració. Això no obstant, cal considerar els resultats dels dos tests calculats (el de l’estacionarietat

i el de cointegració) amb una certa cura, atès que el volum de la mostra feta servir en aquest tre-

ball no és excessivament gran.

El model que es desitja estimar és un VAR que es pot expressar de la manera següent:4

Xt = µ + A1 · Xt–1 + A2 · Xt–2 + ... + Ap · Xt–p + ut

tenint en compte que el vector Xt inclou les quatre variables considerades en aquesta anàlisi, ex-

pressades totes elles en logaritmes i en primeres diferències: producte interior brut (PIB), ocu-

pació (OCU), capital privat (KPRI) i capital públic (KPUB). D’altra banda, Ai (i=1,2,…p) són les

matrius de paràmetres que es desitja estimar, µ és un vector de components deterministes, p és

l’ordre del model VAR i ut és un vector de residus. Observi’s que, en considerar les quatre varia-

bles en logaritmes i primeres diferències, s’estan emprant les taxes de creixement de les sèries

econòmiques considerades.

En l’especificació del model VAR cal seleccionar els components deterministes (constant

i tendència), així com també l’ordre del model. L’ús dels criteris AIC d’Akaike i SBIC de Sch-

wartz suggereix que l’ordre del model VAR és p=1 i que, a la vegada, és necessari d’incorporar

en el model una constant i una tendència com a components deterministes d’aquest.

L’anàlisi dels efectes d’un creixement del capital públic, fruit d’una reducció del dèficit

fiscal de Catalunya amb l’Estat espanyol, es fonamenta en les funcions impuls-resposta associa-

des al model VAR. Aquestes funcions recullen l’efecte sobre totes les variables incloses en el mo-

del d’una variació en una d’elles (en aquest cas el capital públic). Tanmateix, permeten d’obtenir

l’efecte al llarg del temps que tindrà un canvi en un moment determinat en el capital públic. En

definitiva, mitjançant les funcions impuls-resposta es determina com variarà el PIB i l’ocupació

de l’economia catalana si augmenta la inversió en infraestructures i, simultàniament, com es dis-

tribuirà aquesta variació en anys successius.

En el Quadre 3 es mostren les funcions impuls resposta per a les quatre variables consi-

derades i per als cinc primers anys. Observi’s que, per la pròpia definició del model VAR, a l’im-

Re
vi

st
a 

Ec
on

òm
ic

a 
de

 C
at

al
un

ya

47

3. Aquesta informació estadística
referida a l’economia catalana s’ha obtin-
gut de la pàgina web http://www.ides-
cat.es.

4. La filosofia i els fonaments es-
tadístics d’aquest tipus de models es po-
den consultar a Greene (1998).



posar un canvi d’una desviació estàndard en el capital públic en l’any t=1, els efectes en la res-

ta de variables (producció, ocupació i capital privat) s’inicia a t=2 i es perllonga fins a t=5.5

Els resultats contemplats en el quadre 3 permeten de conèixer en quina mesura variarà

la producció, l’ocupació i el capital privat (no obstant això, l’anàlisi se centrarà en les dues pri-

meres variables esmentades) quan es produeix un creixement de l’1,0% en el capital públic de

l’economia catalana. Així, un increment d’un punt percentual en el capital públic produeix una

variació acumulada al llarg de cinc anys d’un 0,52% en el cas del PIB i d’un 0,29% en el cas de

l’ocupació. En el quadre 4 es mostra com es distribueix al llag del temps aquest increment per-

centual del PIB i de l’ocupació. Així, per exemple, en aquest quadre es posa de manifest que

l’increment del PIB provocat per un augment de l’1,0% en la inversió pública es concentra en el

segon any (61,7% de l’efecte total) i en el tercer (23,6%).

D’altra banda, hi ha una manera alternativa d’interpretar els resultats. Es tracta de veure

quin és l’efecte sobre el PIB de l’economia catalana d’un increment d’un euro en la inversió en

capital públic. D’aquesta manera, un augment d’un euro en el capital públic es tradueix al cap

de cinc anys en un augment del PIB en 1,43 euros, repartint-se l’impacte multiplicador en

aquests anys de la manera següent: 84 cèntims el segon any, 34 cèntims el tercer, 17 cèntims el

quart i 4 cèntims el cinquè). Aquesta mateixa manera d’intepretar l’evidència obtinguda es pot

utilitzar per a l’ocupació. Per aconseguir crear un lloc de treball/any n’hi hauria prou amb un in-

crement de la inversió pública d’uns 38.000 euros.

4. RESULTATS

S’han definit tres escenaris d’evolució futura de l’economia catalana fonamentats en les pro-

jeccions realitzades per l’Institut d’Estadística de Catalunya (Costa i Muñoz, 2001) i el Ministeri

d’Economia espanyol. En el quadre 5 es mostra el creixement anual en cada un dels anys del perío-

de 2002-2010 per a les diferents variables considerades en l’anàlisi per a cada un dels tres escenaris.

Per a cadascun d’aquests escenaris s’ha quantificat quin seria al final del període el PIB

nominal, el PIB real, l’ocupació, el deflactor del PIB i la productivitat per a la nostra economia.

En el quadre 6 s’indica per a cada un dels escenaris quin seria el PIB nominal l’any 2010, així

com el PIB per càpita. A la vegada, aquestes magnituds es comparen amb les de l’any 2001.6

QUADRE 4

DISTRIBUCIÓ TEMPORAL DE L’INCREMENT DEL PIB I DE L’OCUPACIÓ

ANY PIB OCU

1 — —

2 61,7% 62,7%

3 23,6% 27,3%

4 11,7% 8,1%

5 3,0% 1,9%

Total 100,0% 100,0%

QUADRE 3

FUNCIONS IMPULS RESPOSTA

ANY PIB OCU KPRI KPUB

1 — — — 0,0283

2 0,0091 0,0051 0,0106 0,0177

3 0,0034 0,0022 0,0110 0,0121

4 0,0017 0,0007 0,0079 0,0072

5 0,0005 0,0002 0,0051 0,0040

Nota: Canvis quan es produeix una variació d’una desviació estàndard en el capital públic.

5. S’escull t=5 com a darrer any
de l’impacte, atès que ens anys succes-
sius els efectes originats pel «shock» ini-
cial són molt petits i pràcticament nuls.

6. Els lectors interessats en els va-
lors assolits per cada una de les variables
en cada un dels anys contemplats i pels
diferents escenaris es poden adreçar als
autors.
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Probablement l’economia catalana aconseguiria un lleuger apropament a les regions més

desenvolupades de la Unió Europea en termes de PIB per càpita (en termes de Paritat del Poder

Adquisitiu, PPA) en el cas de l’escenari optimista; un retrocés en el cas de l’escenari pessimista;

i un manteniment, com en l’actualitat, en la mitjana del PIB per càpita de la UE-15 en el cas de

l’escenari intermedi. (Recordem que segons l’Eurostat, l’any 2000 el PIB per càpita (en PPA) de

Catalunya se situava en un índex igual a 99 en considerar la mitjana de la UE-15=100). Això no

obstant, si es produeix una reducció substancial del dèficit fiscal en cada un dels anys del perío-

de 2002-2010, els models VAR estimats en l’apartat previ assenyalen que al final del període la si-

tuació de l’economia catalana serà més favorable, tant en termes de producció (quadre 7), d’ocu-

pació (quadre 8), com de productivitat.

Així, per exemple, en el cas de l’escenari intermedi, si cada any del període 2002-2010 el

dèficit fiscal amb l’Estat espanyol es reduís en 1% del PIB, l’any 2010 el PIB per càpita de Cata-

lunya seria un 9,8% més gran; si la reducció fos del 3% del PIB, el PIB per càpita seria el 2010

QUADRE 5

ESCENARIS ECONOMIA CATALANA, 2002-2010

INTERMEDI PESSIMISTA OPTIMISTA

PIB 3,2% 1,5% 4,2%

Deflactor PIB 3,0% 2,0% 3,6%

Ocupació 1,5% 0,5% 2,4%

Productivitat nominal 4,7% 3,0% 5,4%

Productivitat real 1,7% 1,0% 1,8%

QUADRE 6

PIB NOMINAL ECONOMIA CATALANA

PIB NOMINAL (MILIONS D’EUROS) PIB NOMINAL PER CÀPITA (EUROS)7

Any 2001 125.044 19.713

Any 2010

Escenari intermedi 216.628 32.728

Escenari pessimista 170.867 25.814

Escenari optimista 248.949 37.611

QUADRE 7

PIB NOMINAL ANY 2010 I SUPÒSITS DE REDUCCIÓ DEL DÈFICIT FISCAL

SENSE REDUCCIÓ REDUCCIÓ ANUAL REDUCCIÓ ANUAL REDUCCIÓ ANUAL

DÈFICIT FISCAL 1%/PIB 3%/PIB 5%/PIB

Escenari intermedi 216.628 237.925 286.184 342.889

Escenari pessimista 170.867 189.546 232.116 282.478

Escenari optimista 248.949 271.993 324.038 384.947

Nota: Les xifres estan expressades en milions d’euros. L’any 2001 el PIB nominal de l’economia catalana fou de 125.044 milions d’euros.

QUADRE 8.

OCUPACIÓ ANY 2010 I SUPÒSITS DE REDUCCIÓ DEL DÈFICIT FISCAL

SENSE REDUCCIÓ REDUCCIÓ ANUAL REDUCCIÓ ANUAL REDUCCIÓ ANUAL

DÈFICIT FISCAL 1%/PIB 3%/PIB 5%/PIB

Escenari intermedi 2.827,4 2.999,4 3.372,6 3.788,1

Escenari pessimista 2.586,3 2.748,4 3.101,4 3.496,1

Escenari optimista 3.061,2 3.239,3 3.625,1 4.053,4

Nota: Les xifres estan expressades en milers de persones. L’any 2001 l’ocupació de l’economia catalana fou de 2.472,8 milers de persones.

7. Per obtenir el PIB per càpita
s’ha suposat que la població catalana
l’any 2010 serà de 6.619.035 persones.
Aquesta xifra s’obté de l’escenari ten-
dencial contemplat per l’Institut d’Esta-
dística de Catalunya en les seves projec-
cions de població (es poden consultar a
la pàgina web www.idescat.es), conside-
rant addicionalment que el Cens de
l’any 2001 elaborat per l’INE atorga a
Catalunya una població de 6.343.110
persones.



un 32,1% més elevat; mentre que si la reducció del dèficit fiscal fos d’un 5% del PIB en cada un

dels exercicis, l’any 2010 el PIB per càpita de Catalunya seria un 58,3% més gran.

En definitiva, efectuant el supòsit que en absència de reducció del dèficit fiscal l’econo-

mia catalana creixerà d’acord a l’escenari intermedi i que, a la vegada, aquest creixement no di-

ferirà massa de la mitjana de creixement dels països de la UE-15, Catalunya només pot aconseguir

un apropament considerable al PIB per càpita (PPA) de les regions europees més dinàmiques si

s’aconsegueix reduir substancialment el dèficit fiscal amb l’Estat espanyol.

Així, mantenint els supòsits que s’han indicat en el paràgraf anterior, si la reducció del

dèficit fiscal fos de l’1% del PIB anual (recordem que en els darrers anys se situa entre el 7% i el

10% del PIB), l’any 2010 Catalunya es podria situar, si es considera el PIB per càpita de la UE-

15=100, en un valor entre 108 i 112. Si la reducció del dèficit fiscal fos del 3% del PIB anual, el

PIB per habitant de Catalunya se situaria al voltant del 120-130 (un 20%-30% per sobre de la

mitjana de la UE-15). Finalment, si la reducció fos del 5% del PIB, el PIB per habitant se situa-

ria en un valor de l’índex entre 135 i 150.

Aquest major creixement de l’economia catalana fruit de la reducció del dèficit fiscal

permetria que, en termes de PIB per càpita (PPA), Catalunya fos similar a un conjunt de regions

europees que en l’actualitat tenen un nivell de PIB per càpita superior a la nostra economia.

Així, en el quadre 9 es mostren algunes de les regions a les quals Catalunya es podria aproximar,

i en alguns casos superar, en cada un dels tres supòsits de reducció del dèficit fiscal.

5. CONSIDERACIONS FINALS

Segons l’Eurostat l’economia catalana s’ha estancat en els darrers anys, mentre que Ma-

drid, Navarra i el País Basc han convergit vigorosament amb Europa (a l’any 2000 totes tres CA

superaven el PIB per càpita català en PPA: vegeu el Quadre 2). Com a causa principal d’aquest

estancament assenyalem el dèficit fiscal català amb l’Estat espanyol, dèficit que les tres CA

abans esmentades no pateixen, o bé que experimenten en una molt menor mesura que l’econo-

mia catalana. Com a conseqüència d’aquesta sostracció anual de recursos Catalunya està per-

dent oportunitats de creixement econòmic en el context europeu i, d’acord amb les simulacions

realitzades, aquest estancament es mantindrà en els propers anys si el dèficit fiscal català amb

l’Estat es manté com fins ara (7-9% del PIB català de cada any). Tot resumint, Catalunya només

es podrà apropar a les regions més dinàmiques de la UE si es redueix en els propers anys, d’una

manera substancial, el dèficit fiscal esmentat.

QUADRE 9

PIB PER CÀPITA DE CATALUNYA (PPA). ANY 2010

REDUCCIÓ ANUAL

DÈFICIT FISCAL SENSE REDUCCIÓ 1%/PIB 3%/PIB 5%/PIB

PIB per càpita Catalunya (PPA)

(UE-15=100) 97-101 108-112 120-130 135-150

Regions europees Rheinhald-Pfalz (97) Liguria (108) Piemonte (120) Lombardia (135)

amb índexs similars Saarland (97) East Anglia (109) Praha (121) Trentino-AltoAdige(136)

(any 2000) Bratislavsky (98) Hampshire (109) Baden-Württemberg (122) Utrecht (140)

East Wales (98) Madrid (110) Valle d’Aosta (123) Bremen (143)

Balears (98) Nordrhein-Westfalen (109) Groningen (124) Uusimaa (143)

Eastern Scotland (100) Vlaams Brabant (112) Bayern (124) Stockholm (147)

País Basc (101) Antwerpen (125) Darmstadt (149)

Umbria (101) Hessen (129)

Emilia Romagna (129) 

Font: Eurostat i elaboració pròpia.
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